H H PROGRAM SZKOLENIA STACJONARNEGO
G fllpblznes 21-23 LISTOPADA 2026

DZIEN 1- SOBOTA, 21 LISTOPADA 2026

Jak znalezc, policzy¢ i dobrze kupic¢ nieruchomos¢

9:00-9:30 Jak dziata flip od poczatku do konca
9:30-10:10 Co tak naprawde kupujesz? Formy prawne nieruchomosci
10:10-11:00 lle naprawde warte jest mieszkanie? \Wycena i analiza rynku

11:00-11:15 & Przerwa kawowa

11:15-12:00 Zaile moge kupic¢, zeby zarobi¢? Kalkulator flipa
12:00-12:40 Jak rozpoznac¢ prawdziwg okazje?

12:40-13:25 ¥4 Lunch / obiad

13:25-15:55

2 H 30 MIN

40 SPOSOBOW POZYSKIWANIA OKAZJI — CZESC 1

Pierwsza czes¢ naszych sprawdzonych i autorskich metod pozyskiwania nieruchomosci — pierwsze 20 sposobow.

15:55-16:10 O Przerwa kawowa

16:10-17:10 Jak rozmawiac¢ ze sprzedajgcym i kupic taniej? Negocjacje
17:10-17:35 Praktyka negocjaciji

17:35-18:00  Kupujesz czy nie? Analiza prawdziwej nieruchomosci
18:00-19:00 © Czas wolny

19:00 < Kolacja

od 20:00 & Networking — wieczorne rozmowy i wymiana kontaktow
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DZIEN 2 - NIEDZIELA, 22 LISTOPADA 2026
Jak bezpiecznie kupic, zwiekszy¢ wartosc i sprzedac

9:00-9:15 Szybkie przypomnienie pierwszego dnia

9:15-11:45
(
2 H 30 MIN

40 SPOSOBOW POZYSKIWANIA OKAZJI — CZESC 2

Druga czesc¢ naszych metod — kolejne 20 sposobdw, w tym mniej oczywiste zrodta i bardziej zaawansowane sposoby
dziatania.

& Przerwa kawowa

12:00-12:40 Co sprawdzic przed zakupem? KW, wtasciciel, dtugi, hipoteki i stan nieruchomosci
12:40-13:10 Mieszkania z problemami — kiedy odpuscic¢, a kiedy moze by¢ okazja
13:10-13:40  Jak zabezpieczy¢ sig umowa? Zadatek, zaliczka i najwazniejsze zapisy
Y9 Lunch / obiad
14:25-14:50 Formy prowadzenia dziatalnosci przy flipach — osoba prywatna, JDG, spodtka z o.0.
14:50-15:15 Skad wzigé pienigdze na flipa? Finansowanie inwestycji
15:15-16:00 Remont czy lifting? Kiedy odswiezy¢, a kiedy zrobi¢ remont generalny
< Przerwa kawowa
16:15-16:45 Jak przeprowadzi¢ remont i nie przeinwestowac?
16:45-17:10 Jak zwiekszy¢ wartos$¢ mieszkania? Uktad, funkcjonalnosc i home staging
17:10-17:30 Jak sprzedac flipa? Cena, zdjecia, prezentacja i negocjacje
17:30-17:45 Prawdziwy flip od poczatku do konca
17:45-18:00 Podsumowanie szkolenia i pytania
od 18:00 & Networking na zakonczenie — wymiana kontaktow i rozmowy z prowadzacymi

DZIEN 3 - GRATIS - PONIEDZIALEK, 23 LISTOPADA 2026

FLIP TOUR

Odwiedzimy nasze mieszkania przed remontem, w trakcie remontu i po remoncie. Zobaczysz
na zywo, jak pracujemy — od stanu zastanego po gotowe mieszkanie na sprzedaz.

Szczegotowe godziny podamy przed szkoleniem.

WSZYSTKO W CENIE SZKOLENIA

@ Szkolenie
2 dni petnej praktyki

Mentoring d
W cenie szkolenia

Materiaty
Arkusze, kalkulator i wzory

{oy Flip Tour ®
Dzien 3 — nasze
mieszkania na zywo
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